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Повышаются требования к качеству государственного управления и в некоммерческих организациях. 
Несмотря на особенности таких организаций, их руководители также обязаны сражаться за эффективность.  

А что это такое  эффективность? Как ее повысить? Как ей управлять? 

Об этом  авторы расскажут в своей новой книге об управлении эффективностью с помощью методики 
бюджетирования, ориентированного на результат. Книга ориентирована на широкий круг руководителей и 
специалистов в области управления и экономики.                                                                                                                     
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